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Im Video-Interview auf FranchisePORTAL stellen die Autoren Hermann Riedl und Martin Niklas
ihr Fachbuch ,Der Franchisevertrag - Fallstricke, Hilfestellungen und Organisationen” vor: Branding >
Martin Niklas als Fachanwalt, Hermann Ried| als Franchise-Experte. Eingangs mdchte
FranchisePORTAL-Geschaftsfuhrer Steffen Kessler von ihnen wissen: wozu dieses Buch?

Martin Niklas antwortet, es ist kein rein juristisches Fachbuch, sondern auch ein
betriebswirtschaftliches. Es richtet sich an Franchisegeber, Franchisenehmer sowie
Interessenten, die sich Uber die Mdglichkeiten, No-Go's und wirtschaftlichen Folgen von
Regelungen in Franchisevertriagen informieren méchten, so der Anwalt und Mit-Autor. Seiner

Mei h gab in Buch in di F h nicht.
einung nach gab es ein Buch in dieser Form noch nic ARBEITGEBERMARKE

Steffen Kessler wendet sich an Hermann Riedl mit der Frage, wann die Mandanten seiner

. Arbeitgebermarke >
Unternehmensberatung dieses Buch lesen sollten. 9
Jeder sollte es von Anfang an benutzen, so Hermann Riedl. Denn Franchisevertrage werden oft 02.01.2018

unterschatzt. Man kenne die Fallstricke nicht — etwa bei AGB, Satzungen oder Leistungen. All
das ist im Buch zu finden. Ebenso Fdlle, wann Franchisevertrage fir nichtig erklart werden.
Statt einen Franchisevertrag aus dem Internet herunterzuladen, sollte er individuell und
professionell auf die Geschdaftsidee hin erstellt werden. Was zu beachten ist, sollten auch nicht
juristisch Bewanderte verstehen. Daflir haben sich beide — als Anwalt und Consultant — zu
diesem Buchprojekt zusammengetan.

Es gibt mehrere Biicher zu dem Thema, wirft Steffen Kessler ein. Was macht dieses besonders Marketing: Wie Griinder Kunden
lesenswert? gewinnen und halten kénnen >
Martin Niklas antwortet, es sei die Schnittmenge zwischen juristischer Literatur und

Praxisratgeber. Der Leser informiert sich vorher tiber den Franchisevertrag und tUberlasst

dessen Gestaltung nicht allein dem Rechtsanwalt.

Steffen Kessler bedankt sich fur das Gesprach sowie das Buch und weist darauf hin, dass es
unter www.franchise-shop.de erhdltlich ist.




